
                              Консалтинговая компания «Kyrgyz Business Events» 
г. Бишкек, ул. Московская, 172 (угол Турусбекова), 1 этаж 

тел.: (312) 46-40-93, 35-30-29; сот.: (550) 05-36-01 
e-mail: business.event@mail.ru 

ПРАЙС-ЛИСТ НА УСЛУГИ 
Консалтинговой компании «Kyrgyz Business Events» (с учетом материалов и налогов) 

Благодаря используемым методам обучения, акцент в обучении - способность применять. Мы не 
выпускаем сотрудников, которые могут думать, но выпускаем сотрудников, которые могут делать. 
Особенность учебы у нас - Пожизненная Гарантия Консалтинговой компании КВЕ: когда бы далее 
не возникла необходимость, в любое время после обучения, если выпускник чувствует 
неуверенность или неспособность разрешать любые сложности, он может вернуться в компанию 
КВЕ, где ему помогут повторить весь изученный материал в той области, где у него возникли 
трудности. Мы поддерживаем наших выпускников на протяжении всей жизни! 
 

©Все права защищены. КВЕ 2010 г. 

 
№ 

 
Название  услуги 

Стоимость 
услуги, сом 

Предвар. 
требование 

Продолж. 
обучения 

Время обучения, 
формат 

1 «Техника 5-звездочных продаж» 
видео-тренинг Майкла Бэнга 

4100 
  

с нуля 12 часов 
 

 Пон. и Четв. 
13:00-18:00 

группа 
2 «Сервис и обслуживание клиентов» 

видео-тренинг Майкла Бэнга 
4100 с нуля 12 часов  Пон. и Четв. 

13:00-18:00 
группа 

3 «Цели и тайм-менеджмент» 
видео-тренинг Майкла Бэнга 

4100 с нуля 12 часов Пон. и Четв. 
13:00-18:00 

группа  
4 «Профессиональный  

5-звездочный продавец» 
видео-тренинг Майкла Бэнга 

12000 базовые 
3 уровня 

48 часов Спец. Набор   

5 Корпоративные семинары,  
ведущий Майкл Бэнг  

для компании любой сферы бизнеса 
(техники продаж, управление, сервис, 

тайм-менеджмент, тим-билдинг, 
коучинг) 

обговаривается 
индивидуально 

 8 часов в 
день 

2, 3, 4 
июля 

6 «Управление продажами и 
 мотивация персонала» 

закрытый семинар, 
ведущий Майкл Бэнг 

(только для владельцев бизнеса, 
директоров,  руководителей отдела HR,  

маркетинга, продаж) 

в апреле – 
7900 

в мае – 
8900 

в июне – 
9900 

опыт 
работы 

 

12 часов 
(2 дня) 

5-6 июля, 
двухдневный, 

с 10:00 до 18:00 
(с перерывами на 

обед и кофе-
брейки) 

 
7 «Как быстро заключать сделки и 

улаживать возражения клиентов» 
открытый семинар, 

ведущий Майкл Бэнг 
(для руководителей и всех тех, кто общается 
с клиентами, строит карьеру, хочет раскрыть 

свои способности и повысить IQ) 

в апреле – 
3200 

в мае – 
3800 

в июне – 
4400 

опыт 
работы, 
с нуля 

6 часов 7 июля, 
однодневный, 
с 10:00 до 18:00 
(с перерывами на 

обед и кофе-
брейки) 

 
8 Подготовка тренера-специалиста по 

внедрению в компании системы продаж 
“I-Sale System” 

тренинг  

30000 с нуля 90 часов индивидуальное 
расписание 

9 «Как написать обучающее руководство 
для сотрудников, чтобы повысить их 

эффективность в продажах» 
тренинг 

8000 с нуля 10 часов индивидуальное 
расписание 

10 Консультация по обучению персонала 200   Вторник, Четверг, 
Пятница, Суббота 

mailto:business.event@mail.ru

